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DISCLAIMER	
Sämtliche Inhalte wurden mit größter Sorgfalt erstellt. Für die Richtigkeit, Vollständigkeit und Aktualität der Inhalte können wir jedoch dennoch keine Gewähr übernehmen.
Setzen Sie sich daher v. a. bei komplexen und rechtlich heikeln Fragestellungen mit uns in Verbindung. Wir  freuen uns darauf, Sie auf Ihrem Weg zu begleiten.

Behalten Sie Ihre Kosten fest im Griff:
Erfolgreiche Unternehmen setzen auf Stundensatzoptimierung

Erfolgreiche Unternehmensführung gründet auf einem guten Mischverhältnis von Intuition und Wissen. Dieses Zusammenspiel von 
„Bauch und Kopf“ ist eine entscheidende Voraussetzung für die positive Weiterentwicklung von Organisationen. Viele Könner legen 
in der Praxis den Schwerpunkt auf die langjährige Erfahrung. Das Bauchgefühl, welches auch als „stilles Wissen“ bezeichnet wird, 
sollte jedoch keinesfalls die alleinige Entscheidungsgrundlage darstellen.

UNSER VERANSTALTUNGS-TIPP
Am Donnerstag, 6. Oktober 2016 
findet bei uns ab 18:30 Uhr ein Vor-
trag zu den Optimierungsmöglich-
keiten von Stundensätzen statt. Die 
praktische Anwendung hilfreicher 
Planungstools steht dabei im Mittel-
punkt der Veranstaltung.

DIE EIGENEN KOSTEN KENNEN, UM LEISTUNGEN/PREISE AKTIV ZU GESTALTEN

Auch wenn in vielen Unternehmensbereichen und Branchen der Markt den Preis  
diktiert, sollten UnternehmerInnen wissen, wie hoch der Mindestumsatz sein muss, um 
alle anfallenden Kosten tatsächlich auch zu decken. Damit wird die Angebotskalkulati-
on auf ein stabileres Fundament gestellt. Denn nur wer seine Kosten kennt, …

	 weiß, was seine Leistung derzeit auch „wert“ ist,
	 weiß, wann man zu einem Auftrag definitiv NEIN sagen muss,
	 legt damit die Basis für ein gesundes Wachstum, 
	 hält ein zentrales Steuerungsinstrument fest in Händen und
	 kann seine Leistungs- und Preispolitik in Zukunft aktiv gestalten.

STUNDENSATZKALKULATION BEANTWORTET WICHTIGE FRAGESTELLUNGEN

Der erste, entscheidende Schritt in eine erfolgreiche Zukunft ist sicherlich die Ermitt-
lung des richtigen Preises für die angebotenen Arbeitsstunden. Mit Hilfe der Stun-
densatzkalkulation erhalten Sie nicht nur Informationen darüber, wie viele Stunden 
Sie zu welchem Preis verkaufen müssen, um den gewünschten Gewinn zu erzielen,  
sondern auch Ansatzpunkte für die weitere Optimierung Ihrer betrieblichen Tätigkeit, 
wie bspw.:

	 Wie hoch muss der Preis Ihrer Arbeitsstunde in Zukunft sein?
	 Wo liegt Ihre definitive Preisuntergrenze?
	 Wie und wo können Sie Kosten sinnvoll beeinflussen?
	 Wie lässt sich die Produktivität weiter erhöhen?
	 Welchen Einfluss hat die Auslastung auf Ihre Kalkulation?


